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Comunicacion

Modelo canvas

Socios clave e 2

¢ Quiénes son tus partners clave?
Son los que pueden hacer algo mejor que U
0 con un menor coste mejorando tu negocio.

By

¢Qué debes hacer para que el negocio
funcione?

Actividades clave

Recursos clave El:
-

¢ Qué necesitas para poner en marcha tu
empresa? Recursos humanos, economicos,
materiales. ..

Propuesta de valor *

¢ Qué beneficios aportas con tu producto
a los clientes?

Relacion con clientes v

¢ Qué tipo de relacion estableces con tus
clientes? 4 Como interactias con ellos?
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Canales

¢ Con qué canales/medios vas a llegar y
atender a tus clientes?

Segmento de clientes @

¢ Quiénes son tus princiales clientes?
El pablico objetivo al que te diriges.

Estructura de costes

¢Cudles son los costes de tu modelo de negocio?

Costes

AN N

Flujo de ingresos

¢ Cuanto estan dispuestos a pagar tus clientes por tu producto/servicio? ¢ Que margen obtienes?
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